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Szanowni Panistwo,

konczymy pilotaz programu akceleracyjnego KPT ScaleUp, ktérego celem byto przyspie-
szenie rozwoju grupy 23 obiecujgcych startupow. Za nami 15 miesiecy intensywnej, ale
tez bardzo satysfakcjonujgcej pracy.

Dodatkowym, ale jakze waznym, celem wszystkich dziesieciu akceleratoréw dziatajgcych
w ramach programu wspieranego przez PARP byto potqczenie potencjatu startupow
i duzych przedsiebiorstw. ZdawaliSmy sobie sprawe, ze to nie bedzie proste zadanie. PO
obu stronach tego réownania byto sporo oczekiwan, ale tez trudnosci ze zrozumieniem
I zaakceptowaniem sposobu pracy partnera. Sukcesem programu jest niewgtpliwie
to, ze w wielu przypadkach obie strony potrafity dopasowac sie do siebie nawzajem.
W przypadku KPT ScaleUp doszto nie tylko do spotkania, ale rowniez do wielu nieoczywis-
tych projektow biznesowych w ramach dwustronnej wspoforacy. Wtasnie o tym jest
raport, ktory oddajemy w Panstwa rece.

KPT ScaleUp byt eksperymentem sensu stricte. SzukaliSmy najlepszych rozwiqzan w za-
kresie programu, metod i formatéw pracy z uczestnikami i partnerami. MieliSmy szczes-
cie i przywilej eksperymentowac w znakomitym gronie trzynastu duzych partneréw,
ktorzy zainwestowali sporo swojego czasu i uwagi.

W tym miejscu nalezy zaznaczy¢, ze — mimo, iz cieszymy sie dzis z wielu sukcesow pro-
gramu — to jest on zaledwie poczqtkiem dtugiego lotu w kierunku tgczenia odlegtych
galaktyk duzych i ustrukturyzowanych korporacji oraz zwinnych i energicznych startu-
pow. Konieczna jest kontynuacja tego rodzaju przedsiewzigc, jesli chcemy naprawde
doswiadczy¢ efektow synergii na skale odczuwalng dla Panstwa firm oraz catej gospo-
darki.

Bardzo dzigkuje partnerom, uczestnikom i zespotowi akceleratora — wykonaliscie duzo
bardzo wartosciowej pracy! Zycze Panstwu dobrej lektury i niezmiennie zachecam do
wspotpracy z mtodymi polskimi przedsiebiorcami.
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O programie KPT ScaleUp

Programy akceleracyjne przeznaczone sq dla firm, ktore
majqg juz produkt lub ustuge albo przynajmniej dziata-
jacy prototyp. Ich celem jest zwigkszenie skali dziatania
startupow, przygotowanie ich do liczgcych sie wdrozen
u duzych klientdw i wreszcie zwigkszenie ich rynkowej
konkurencyjnosci.

KPT ScaleUp to jeden z 10 ogdlnopolskich akceleratorow
realizowanych w ramach rzgdowego programu Start In
Poland. Tematycznie skoncentrowany jest na innowa-
cjach dla przemystu i smart city. Catos¢ programu ak-
celeracyjnego odbywa sie w przestrzeniach Krakowskie-
go Parku Technologicznego, ktory od 20 lat wspottworzy
warunki dla rozwoju przedsiebiorczosci w Matopolsce.

Poza doradztwem ekspertow i mozliwosciq prowadze-
nia testow w duzych przedsigbiorstwach, firmy mogag
liczy¢ na dofinansowanie w wysokosci do 200 000 zt.

Strategicznymi partnerami programu sq inzynierska EC
Grupa oraz Krakéw Airport — najwiekszy port regionalny
w Polsce. Grono przemystowych ekspertow wspottwo-
rzgcych program obejmuje takie firmy jak ASTOR, Budi-
meyx, Fideltronik, ES-SYSTEM, Oknoplast, Protech, Radioni-
ka, Siemens, Supersnow, Syntaj czy Woodward.

Program realizowany jest przez Krakowski Park Techno-
logiczny przy wspotpracy z PARP w ramach Programu
Operacyjnego Inteligentny Rozwdj 2014-2020, wspoffi-
nansowanego z Europejskiego Funduszu Rozwoju Re-
gionalnego.
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Zasady, na ktorych oparliSmy program

PrzyjeliSmy, ze podczas 3-miesiecznego programu
kazdy startup bedzie miat indywidualng Sciezke roz-
woju. Jednak niezaleznie od scenariusza akceleracii,
niezmienne pozostaty podstawowe zasady, na ktérych
oparlismy KPT ScaleUp:

Nauka w dziataniu

Podczas warsztatow — czy to w zakresie sprzedazy, ko-
munikacji czy modelu biznesowego — duzo czasu po-
Swigcamy symulacjom, rozmowom testowym i case
studies. W wiekszosci przypadkdéw udato nam sie do-
prowadzi¢ do sytuacji, w ktorej uczestnicy zaje€ mowili
wiecej niz prowadzqgcy.

Budowanie relacji

Kazdy ze startupdw zderzyliSmy z reprezentantami roz-
nych Swiatéw — od zarzgdéw duzych firm, przez eks-
pertdw branzowych, po prawnikéw i doradcow podat-
kowych. Uczestnicy programu odbyli dziesigtki spotkan
z przedstawicielamiinnych innowacyjnych firm. Ponadto
dbamy o zbudowanie jak najwigkszej sieci naturalnych
kontaktéw biznesowych — statystycznie kazdy uczestnik
poznaje w tym czasie 100 nowych osbéb z tego Swiata.

Peer-to-peer mentoring

Uznalismy, ze efekty programu moggq zostac¢ zwielokrot-
nione, jesli startupy bedqg pracowac wspodlnie i uczyC
si¢ nie tylko od mentoréw czy ekspertow, ale rowniez
od siebie nawzajem. Zeby ten proces mogt sie urucho-
mic¢, konieczne byty dwa czynniki: stworzenie atmosfery,
w ktorej dzielenie sie jest naturalne i doceniane (w tym
obszarze pamietamy o okazjach do integraciji i ,nagto-
sniamy” przyktady wspotpracy miedzy uczestnikami)
oraz animowanie relacji (tutaj aranzujemy spotkania
miedzy zespotami, ktére sq w stanie wzajemnie sobie
pomoc). Tym duchem przesigkniete sq réwniez nasze
warsztaty — uczestnicy pracujg w wymieszanych zespo-
tach a prowadzgcey dbajqg o to, by wymiana rad, sugestii
i obserwaciji byta normalng czescig procesu.
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Bartosz Jozefowski

Pomystodawca
i koordynator
programu

KPT ScaleUp

Jak powstrzymac¢ sie od pomagania

Dobrg metaforg dla tego, co cheiatbym napisac o akceleracii, jest gra Flappy Bird. Pro-
sta rozrywka na telefon, w ktoérej kazde kliknigcie powoduje jedno machniecie skrzydet
ptaka przelatujgcego miedzy przeszkodami. Flappy Bird zostata zaprojektowana zgodnie
z zasadaq: ,Easy to learn, hard to master” i to tgczy jg z akceleracjq.

Bedziemy w Polsce obserwowaé wysyp nowych akceleratorow, bo na pierwszy rzut oka
nie ma tu nic trudnego: zrekrutowac, przeszkoli€, wypromowac. Wyzwaniem jest jak zro-
bic to dobrze. We Flappy Bird poruszanie skrzydtami jest dziecinnie proste, ale z trudem
przychodzi zdobycie chocby jednego punktu.

To nie bedzie tekst o punktach, ktére zdobylismy. Moim zdaniem to, co w dtugim okresie
bedzie wyrdzniato znakomite programy akceleracyjne, lezy w mato uchwytnych deta-
lach i w jakosci pracy z uczestnikami. Wierze, ze z KPT ScaleUp udato nam sie wejs¢ na
Sciezke rozwoju we wtasciwym kierunku, ale w tym miejscu chciatbym sie podzieli€ tylko
garscig wnioskow, z ktérymi konczymy pilotaz programu.

Tym, co w procesie akceleracji jest bardzo trudne, jest powstrzymanie sie od pomaga-
nia. Gdy startupy wchodzg na poktad akceleratora, trzeba tak poprowadzi€ program,
aby ludzie przezyli doswiadczenie. Chciatoby sie od razu zaczqg¢ pomagag, pisac maile
rekomendacyjne, asystowaé w rozmnowach, przypilnowac termindw. Ale nie tak przebie-
ga proces uczenia sie. Jesli przedsiebiorcy majg wyjs¢ z tego programu lepsi, to muszg
przezy¢ doswiadczenie i wyciggngc¢ z niego wnioski. Tu nie chodzi o przekazanie bazy
wiedzy, wykazanie, ze marketing robi sie tak, a sprzedaz inaczej. Nie wystarczg nawet
doswiadczeni mentorzy. Dopiero rozne bodzce zaprojektowane, by dziata¢ jednoczesnie
z rbznych stron dajg oczekiwany rezultat, czyli zmiane. | tu znowu Flappy Bird okazuje sie
pomocng metaforg. W tej grze nie mozna klika¢ w ekran zbyt czesto, ani zbyt wolno..

Trudne jest réwniez akceptowanie porazki. Jesli w programie akceleracyjnym wszystkim
startupom ,sie udato”, to znaczy, ze gdzies zostat popetniony btqd. Albo nie podjgto ry-
zyka na etapie rekrutacji, albo sam program nie byt wystarczajgco wymagajgcey. Zespot
akceleratora jest osobisScie zaangazowany i zzyty ze startupami, dlatego patrzenie jak
komus sie nie udaje nie nalezy do najtatwiejszych doSwiadczen. Jednak jego zadaniem
jest w pewnych przypadkach pomoc w odcinaniu pomystow, ktére nie sq juz warte po-
Swigcanej im energii. Jestem dumny, ze udato nam sig przej$¢ rowniez przez ten proces.

Chciatbym na koniec podkreslic, ze osobiscie nigdy nie postawitbym na sukces gry Flap-
py Bird. Przynajmniej nie tak spektakularny. To jeszcze jedna lekcja dla nas: nie mozna
ignorowa¢ matych historii i pozornie skromnych projektow, bo czasami to one sq naj-
blizsze sukcesom.

A jednak sie kreci...

Zwykto sie mawiag, ze wiele granic istnieje tylko w naszych gtowach. PoczuliSmy to po raz
kolejny podczas pracy nad akceleratorem.

W Specjalnej Strefie Ekonomicznej, ktorg administruje Krakowski Park Technologiczny, od
20 lat pracujemy z duzymi firmami, takimi jak Valeo, MAN czy Grupa Azoty. Rdwnolegle
wiele uwagi poswiecamy poczgtkujgcym adeptom przedsigbiorczosci, dla ktérych zbu-
dowalismy zywotny ekosystem w ramach inkubatora.

Zawsze chcieliSmy potgczy¢ potencjat obu obszardw, ale brakowato nam pretekstu ..
moze troche wiary, ze to moze sig udac. Bo jednak dystans dzielgcy Krakdw Airport i dwu-
letni startup zatozony przez garstke chtopakdw z AGH jest dos¢ spory. Czy znajdg wspolny
jezyk? Co mieliby razem robic? Jak uniknq¢ oczywistych dysproporciji w tej relacji?

Wtedy pojawit sie program ScaleUP, a my uznaliSmy, ze lepsza okazja na taki ekspery-
ment moze sig nie trafic. Zmobilizowalismy trzynastu partnerdw, z ktérych wigkszos¢ to-
warzyszyta nam aktywnie na wszystkich etapach procesu akceleracyjnego — poczgwszy
od rekrutacji, poprzez testy i ekspertyzy, az po wdrozenia i demo day. Dzi§, po kilkunastu
miesigcach pracy, mamy sporo refleksji na temat tych doSwiadczen. Ponizej trzy, ktére

wydajq mi sie najistotniejsze.

Primo, w Polsce jest wiele Swietnych firm, a ich wspotpraca ze startupami moze by¢
owocna. Wprawdzie poczgtkowo jest do$C niesymetryczna w obszarze korzysci, jed-
nak dtugoterminowo wptywa rowniez na zmiany w duzych firmach. Jednq z najbardziej
oczywistych korzysci po obu stronach jest rozszerzenie perspektywy. Startupy uczg sie
spojrzenia wielowymiarowego i diugookresowego oraz zdobywajg mnostwo cennych
kontaktéw. Partnerzy dostrzegajq miejsca, w ktérych zaczeli dziata¢ schematycznie. Zao-
inspirowani energiq — a czesto réowniez brawurg — startupdw, zaczynajq zastanawiac sig
nad bardziej Smiatymi rozwigzaniami w swoich biznesach.

Secundo, ,bonusem” z udziatu w programie, ktérego duze firmy sie nie spodziewaty, jest
wyzwolenie twoérczego zametu w ich wiasnych zespotach. Jeden z naszych partneréw
podszedt po rozmowie kwalifikacyjnej do tworcy pewnego wizjonerskiego produktu i po-
wiedziat, ze niezaleznie od tego, czy dostang sie do programu, chce ich zaprosi¢ na spo-
tkanie z wtasnym dziatem R&D, zeby zainspirowac swoich inzynierow.

Tertio, inwestycja w nowe pokolenie innowacyjnych firm, pochtaniajgca czas i nie dajgca

wymiernych profitdw w przewidywalnej perspektywie, okazata sie by¢ satysfakcjonujgca
sama w sobie. Dzielenie sie to jednak nadal najlepszy sposdb na mnozenie.

Tekst jest abstraktem z artykutu dla periodyku Innowacyjny Start

Paulina Mazur

Odpowiedzialna
za komunikacje i PR

KPT ScaleUp




Szybciej czy dalej

Program akceleracyjny da sig zrobic tatwiej, szybciej i mniejszym naktadem pracy. Wie-
dzielismy o tym zakasujgc rekawy 1,5 roku temu, jednak swiadomie wybralismy droge
wolniejszq i bardziej mozolng.

Samemu idzie sie szybciej, ale we dwojke dociera sie dalej, jak gtosi przystowie. My posta-
nowilismy wybrac sie w trase z 13 partnerami. Po co az tylu? Czy nie wystarczytoby dwodch
albo trzech? Od poczqgtku zaktadalismy, ze najcenniejszym, co mozemy dac startupom
jest czas i uwaga doswiadczonych menedzerdw, inzynierow i ekspertow rynkowych. Dlo-
tego na ten wiasnie obszar w akceleracji potozylismy najwigkszy nacisk.

W naszym wypadku, nie tylko jakoS¢, ale rowniez iloS¢ miata znaczenie. Duze przedsie-
biorstwa to tetnigce zyciem organizmy i ich zaangazowanie w programie zalezy od wielu
czynnikdéw, ktére dynamicznie zmieniajg sie w czasie. Nowe kontrakty, zmiany kadrowe
Czy sezonowe przyspieszenie mogq sprawic, ze osoby wysokiego szczebla nie przezna-
€zq na prace ze startupami tyle czasuy, ile wczesniej zaktadaty. Zatem wigcej partnerow
w programie oznaczato dla nas swobodniejszq i sprawniejszg organizacije biezqcej pra-
cy akceleratora.

Niewqgtpliwg wartos¢ stanowi rowniez réznorodnos¢ firm wspottworzqgeych program.
W KPT ScaleUp startupy majg mozliwos¢ zetkng¢ sie z miedzynarodowymi korporacja-
mi, takimi jak Siemens czy Woodward oraz firmami rodzinnymi, wyrostymi na polskim
gruncie, jak Fideltronik czy Protech. Nasi Partnerzy rézniq sie takze wielkoscig, co umoz-
liwia spojrzenie z dystansu na wyzwania na réznych etapach rozwoju przedsiebiorstwa.
Innych lekcji mogq udzieli¢ firmy wyspecjalizowane w jednej grupie produktéw, innych
te integrujgce wiele obszaréw biznesowych. Inaczej na procesy zarzqdcze patrzqg firmy
rozproszone geograficznie, a inaczej te, ktorych produkcja skupiona jest w jednej lokali-
zacji itd.

Sukcesem pilotazu programu KPT ScaleUp jest niewgtpliwie to, ze zdobylismy zaufanie
wielu firm przemystowych, ktére aktywnie zaangazowaty sie we wspieranie startupow,
czesto dedykujgc im specjalnie w tym celu utworzone zespoty robocze. Tym samym po-
moglismy mtodym spoétkom w zdobyciu referencyjnych wdrozehn u duzych partnerow
i pierwszych prestizowych klientow. Mysle, ze w taki sposdb mozemy wspodlnie dojs¢ zde-
cydowanie dale;j.

Angelika Poptawska

Odpowiedzialna
za wspotprace

z partnerami
KPT ScaleUp
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ZgtosiliSmy sie do programu, zeby nawigza¢ wspoétprace z Budimexem — partnerem KPT
ScaleUp. Naszqg ustuge testowalismy dotychczas u posrednikdw nieruchomosci i dewe-
loperzy mieszkaniowi wydawali sie¢ naturalnym kierunkiem dalszego rozwoju. Byt to dla
nas pierwszy biznesowy kontakt z duzq korporacjq.

Podczas programu nauczyliSmy sie tego, jak przygotowac sie do wdrozen, m.n. kto jest
zaangazowany w proces po stronie partnera korporacyjnego (w pewnym momencie
byto to wigcej osob niz liczyt caty zespot GetAnna), oraz jak go nadzorowagé, tak, aby
kazdy byt na tym samym etapie. Pierwszego duzego partnera wdrazalismy 4 miesigce,
obecnie zajmuje nam to ok. 3 tygodni i pochtania zdecydowanie mniej zasobow.

W listopadzie, kiedy zaczynaliSmy prace w akceleratorze, wydawato nam sieg, ze nasz
pomyst na biznes jest ,bulletproof”. Zajecia z trenerami, rozmowy z mentorami i part-
nerami KPT sprawity, ze.. zmienilismy go juz 3 razy. | wreszcie dziata. To jest akceleracja
sensu stricte. Dzieki doswiadczeniu innych, dostepowi do klientow i budzetowi na ekspe-
rymenty, moglismy zweryfikowa¢ nasze hipotezy, zderzy€ je z rynkiem, odbi€ sig i wrocic
z czyms lepszym w bardzo krotkim czasie. Bardzo polecamy!

AplikowaliSmy do programu w ostatniej chwili. Dlugo wahatem sig, czy nasza wizja
ochrony przyrody wpisuje sie w program dla nowych technologii. Potem okazato sig, ze
nawet budynek KPT jest na granicy tych Swiatéw: z jednej strony zabudowa, szkto i beton,
z drugiej — zielone tqki, lasy i dzikie zwierzeta.

Ciesze sig, ze zdecydowaliSmy sie tymczasowo przeprowadzi€ nasze trojmiejskie zycie
do Krakowa. | nie chodzi tylko o pomoc, jakg otrzymalismy czy fakt, ze wdrozylismy nasze
urzgdzenie do wykrywania przelatujgcych ptakdéw na krakowskim lotnisku. W niewielkim
stopniu przyczyniliSmy sie do ochrony matopolskiej przyrody oraz uczynilismy latanie
jeszcze bardziej bezpiecznym. To efekt warty kilku miesiecy pracy.

W programie pracowalismy z firmqg Krakéw Airport, ktéra chciata stworzy¢ z nami sy-
mulator do szkolenia marschallerow. Szybko okazato sig, ze kluczowa dla powodzenia
projektu jest technologia rozpoznawania gestéw, oparta o algorytmy uczenia maszy-
nowego. Z uwagi na kroétki okres trwania programu, Simpro zdecydowato sie na gotowe
rozwigzanie technologiczne Microsoftu. Zostato ono zaprezentowane na naszym Demo
Day. Niestety miesiqgc pozniej korporacja poinformowata, ze nie bedzie juz wspierac swo-
jej technologii.

Wtedy podjelismy decyzje o opracowaniu wtasnego rozwigzania. Zdawalismy sobie
sprawe, ze technologia jest krytyczna dla partnera, a jej jakos¢ jest przepustkq do wdro-
zenia. Tak powstat unikalny produkt szyty na miare - KRK MARSHALLER. Zapraszamy do
Centrum Edukaciji Lotniczej w Krakowie, gdzie wkroétce bedzie mozna wcieli€ sie w role
prawdziwego marshallera i pokierowa¢ ruchem samolotow na ptycie lotniska.




Wsréd partneréw programu byty zaréwno firmy polskie, jak i zagraniczne. Cieszylismy
sie obserwujqgc, ze wtasnie te pierwsze szybciej decydujq sie na wspotprace ze startupa-
mi. Mam tez takq sentymentalng refleksje, ze kiedys do Polski nowe technologie sprowa-
dzano gtoéwnie z Zachodu, a dzi§ sami je wytwarzamy i eksportujemy.

Nareszcie konkurujemy nie tylko cenq, ale takze jakosSciqg i innowacyjnosciq rozwigzan.
Ciesze sig, ze SENSE Monitoring moze by¢ czgsciq tego procesu.

Historia firmy jest SciSle zwigzana z moim hobby - jozdg na motorze — méwi Michat
Zardd. Jadqgc nocq przez Katowice, zauwazytem, ze wiekszos€ budynkdw biurowych jest
w petni oSwietlona. O drugiej w nocy! Nie dawato mi to spokoju. Zaczgtem szuka¢ odpo-
wiedzi. | okazata sie prozaiczna: ekipy sprzgtajgce biura. Ale czy potrzebujg do sprzgtania
oSwietlenia catego budynku? Jak duzo energii to pochtania? lle kosztuje?

Te pytania doczekaty sie odpowiedzi w postaci Optical Electronics i modutu OptiMo, ktory
dostosowuje natezenie Swiatta w konkretnym miejscu do warunkéw zewnetrznych
i potrzeb uzytkownika. W dzief i w nocy.

Program KPT ScaleUp umozliwit nam nawigzanie wspétpracy z dziatem B+R jednej
z najwigkszych polskich firm oswietleniowych. Mozliwos¢ zweryfikowania naszych zatozen
wspolnie z doswiadczonym zespotem ES-SYSTEM byta dla nas bardzo cenna.

Niezalezne testy wykonali rowniez eksperci z Budimexu. Porownali prace opraw LED z mo-
dutem OptIMo i bez niego. Wyniki, udowadniajgce 60-procentowe oszczednosci przy za-
stosowaniu naszych sensorow, przerosty oczekiwania nas wszystkich.

UCZESTNICY
1. EDYCJI



ARGAS oferuje sprzet i ustuge lokalizacji obiektow
w trudnych warunkach przemystowych przy
wykorzystaniu kilku technologii przewodowych

i bezprzewodowych. Zebrane informacje sq
potem analizowane pod kgtem waznych danych
statystycznych i ekonomicznych, czego wynikiem
jest poprawa efektywnosci produkcji zaktadu
przemystowego.

Przebieg akceleraciji:

Zespot zrealizowat testowe wdrozenie swojego
rozwigzania w firmie Protech. Po testach w srodowisku
przemystowym udato sie zidentyfikowac braki

i niezauwazone wczesniej potrzeby. Spotka
przygotowata plan rozwoju produktu.

www.argas.pl
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AIRLY tworzy inteligentny system monitoringu
jakosci powietrza, w ktérego sktad wehodza:
sensory, otwarta platforma, prognoza jakosci
powietrza, aplikacje mobilne i raporty. Produkt
skierowany jest do miast i samorzqgdow, ale
dociera rowniez do mieszkancow, ktorzy dzigki
ogodlnodostepnym danym sg informowanio jakosci
powietrza w czasie rzeczywistym.

BIOSECO oferuje rozwigzanie, ktore zwieksza
bezpieczenstwo pasazeréw samolotdéw oraz obniza
koszty portéw lotniczych i farm wiatrowych.
Urzgdzenie automatycznie wykrywa i Sledzi
przelatujgce ptaki, co pozwala na szybszg

i bardziej precyzyjng reakcje oséb odpowiedzialnych.
To pierwsze tego rodzaju urzqgdzenie w skali
globalne;j.

Przebieg akceleracji:
Zespot negatywnie zweryfikowat jedng z nowych
hipotez biznesowych, z ktérq przyszedt do
akceleratora. Wspodlnie z firmq Fideltronik Airly
rozwineto nowy produkt do swojego portfolio.

Przebieg akceleracji:

Zespot wdrozyt swoje rozwigzanie na lotnisku
Krakow Airport. Wysoko oceniony przez partnera,
przygotowat rowniez plan rozwoju produktu i sieci
jego dystrybuciji.

www.airly.eu www.bioseco.com

@ BLASTLAB

BLAST LAB oferuje produkt oparty o autorskg
technologie IndoorNavi, optymalizujgcy
procesy wewnaqtrz przedsigbiorstwa poprzez
wykorzystanie wiedzy na temat lokalizacji oséb
i obiektow w czasie rzeczywistym.

Przebieg akceleraciji:
W wyniku testow przeprowadzonych w firmie
ES-SYSTEM, startup przygotowat specyfikacje

niezbednq do komercyjnego wdrozenia
oraz plan rozwoju produktu.

www.blastlab.co




FLOWPIN udostepnia serwis internetowy typu Saas do
zarzgdzania informacjq o wytwarzanych produktach
na kazdym etapie ich zycia — od montazu po serwis
gwarancyjny. Firma zapewnia narzedzie do znakowania,
zbierania i udostgpniania danych zwigzanych z kazdym
elementem sktadowym lub catym produktem.

W poréwnaniu z konkurencjg flowPIN wyréznia sie bardzo
tatwym wdrozeniem i niskim kosztem, dzieki czemu
dostepny jest dla wigkszosci matych i srednich firm.

Przebieg akceleracii:

Spotka w miejsce ,tradycyjnej” wersji produktu, stworzyta
wersje Saas. Proby odpowiedzenia na potrzeby duzych
przedsigbiorstw wykazaty, ze na tym etapie rozwoju
firmy bytaby to strategia zbyt kosztochtonna. Pod
wptywem udziatu w programie flowPIN zmodyfikowat
strategie rozwoju i wdrozyt swoje rozwigzanie w szeregu
mniejszych przedsigbiorstw.

www.flowpin.net
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EMBETECH dostarcza sprzet i oprogramowanie
realizujgce ustugi transmisji danych dla
wymagajgcych zastosowan przemystowych

i profesjonalnych. Firma oferuje tatwe do
zintegrowania elektroniczne moduty radiowe wraz
z oprogramowaniem, umozliwiajgce budowe
aplikacji pomiarowych i sterujgcych o najlepszym
w swojej klasie zasiegu tqcznosci i odpornosci na
zaktocenia.

Przebieg akceleraciji:
Embetech zebrat duzo informaciji zwrotnych od
partnerow, co doprowadzito do zmiany strategii
wejscia na rynek i rozszerzenia portfolio o produkt dla
nowego segmentu klientdw. Zespot skonfrontowat
sie z nieprzewidzianymi przeszkodami w postaci
dtugiego okresu certyfikacji oraz wycofania z rynku
istotnego podzespotu. .

www.embe.tech

LANTALUX pracuje nad nowym rodzajem zrodet
Swiatta, umozliwiajgcym odtworzenie wtasciwosci
Swiatta naturalnego w catym zakresie widzialnym.

Firma dgzy do stworzenia komercyjnej wers;ji
produktu, ktora bedzie mogta konkurowacé
ze zrodtami LED pod wzgledem efektywnosci
energetycznej i wiernosci oddawania barw.

Przebieg akceleraciji:

Program przyspieszyt weryfikacje hipotez
badawczych i biznesowych spotki. Oferowany przez
niq produkt okazat sie na tym etapie nie spetniac
wymagan rynkowych, dlatego zostat przygotowany
alternatywny plan rozwoju spofki.

‘o

GENERAL ROBOTICS oferuje bezprzewodowy

i inteligentny system sterowania stuzgcy kontroli
oSwietlenia w obiektach wielkopowierzchniowych.
Rozwigzanie znaczgco obniza koszty eksploatacii,

modernizacji oraz re-aranzacji tego typu obiektow.

Przebieg akceleraciji:

Kierujgc sie wynikiem konsultacji z partnerami
projektu, firma zweryfikowata plan rozwoju
produktu.

www.generalrobotics.pl




SEEDIA

SEEDIA oferuje inteligentngq, zasilang solarnie
infrastrukture dla przestrzeni publicznych

i prywatnych. tawki solarne, standy i inne produkty
gromadzonq energie oddajg m.in. w postaci
mozliwosci tadowania urzgdzen mobilnych, hot
spotéw Wi-Fi, podgrzewanych siedzisk czy ekranow
e-papierowych.

Przebieg akceleraciji:
Spotka stworzyta prototyp zgodnie z wypracowang
z partnerem specyfikacjq. Zidentyfikowata wqskie
gardta produkcyjne. Po testach SEEDIA podjeta sie
stworzenia kolejnej iteraciji produktu.

www.seedia.city

SENSE oferuje rozwigzanie monitorujgce konstrukcje
budynkéw wielkopowierzchniowych, ktére umozliwia
precyzyjne Sledzenie ugie¢ dachu pod wptywem
Sniegu lub gromadzgcej sie wody. System
automatycznie wykrywa przecieki i podpowiada
kiedy odsniezanie dachu jest konieczne, pozwalajgc
Nna znaczgce oszczednosci w zarzqdzaniu
budynkami.

Przebieg akceleraciji:

W trakcie programu firma wypracowata nowq
strategie dystrybucji, caty czas prowadzqc
intensywne dziatania sprzedazowe. Pilotazowe
wdrozenia rozwigzania Sense miaty miejsce

w 3 firmach partnerskich: Fideltronik,
Oknoplast, Woodward.

www.sense.com.pl
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SIMPRO dostarcza symulatory do szkolenia stuzb
ratowniczych i pracownikow cywilnych na
wypadek wszelkich zdarzen zagrazajgcych
bezpieczenstwu. Rozwigzanie wyrdznia sie
zastosowaniem technologii VR, fotorealistyczng
digitalizacjg otoczenia oraz walidacjq skutecznosci

szkolenia za pomocq badan psychofizjologicznych.

Przebieg akceleraciji:

Firma wykonata demonstracyjne wdrozenie

w porcie Krakéw Airport, inicjujgc trwajgcq nadal
wspotprace z krakowskim lotniskiem.

www.simprosoft.com
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. systems

AMAGE SYSTEMS oferuje system do operacyjnego
zarzqdzania inwestycjami przemystowymi.

Produkt dedykowany jest dla generalnych
wykonawcow, kontraktoréw EPC oraz firm
instalacyjnych. Zapewnia na biezgco dostep do
informaciji o postepie prac i przeptywie materiatéw
na placu budowy. Zwigksza to efektywnos¢e
podejmowanych decyzji, optymalizacje organizacii
pracy i dostaw.

Przebieg akceleraciji:

Spotka przeprowadzita ekstensywne badania rynku
i potrzeb klientdw. Prowadzone sq zaawansowane
rozmnowy o pilotazowych wdrozeniach w firmach
Woodward i Budimex.

www.amagesystems.pl

@ CERVI

CERVI ROBOTICS oferuje produkt o nazwie Dronhub,
ktory jest pierwszym na Swiecie autonomicznym
garazem dla drondw przemystowych.

Produkt pozwala na przechowywanie maszyn

w trudnych warunkach atmosferycznych,
autonomiczng wymiane akumulatordw, zdalne
sterowanie oraz wymianeg zebranych przez

drona danych z chmuraq.

Przebieg akceleraciji:

We wspotpracy z Supersnow powstat koncept no-
wej funkcji, ktéra radykalnie zwigksza uzytecznose
ofertowanego przez spotke produktu. Firma zapre-
zentowata prototyp i wprowadza uwagi przedsta-
wione przez partnera.

www.cervirobotics.com
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INSIGNES LABS

Firma INSIGNES LABS stworzyta nowy materiot
antymikrobiotyczny, ktéry moze by¢ dodawany
do tworzyw sztucznych, silikondw, farb, powtok
czy srodkébw ochrony roslin. Kazdy materiat
wzbogacony tym dodatkiem lepiej zabezpiecza
powierzchnie przed bakteriami i grzybami, a rosliny
przed chorobami. Substancija nie jest szkodliwa dla
cztowieka, ani srodowiska.

Przebieg akceleraciji:

W trakcie trwania programu firma przygotowata
demonstratory dla szeregu przedsigbiorstw. Spotka
jest w trakcie negocjowania wdrozen.

www.insignes-labs.com

GET ANNA zapobiega utracie ok. 38% klientow
pozyskiwanych przez formularze kontaktowe, dzigki
odpowiadaniu na zapytania w ciggu 5 minut -
przez catq dobe, 7 dni w tygodniu. Podczas
rozenowy GetAnna tworzy profile klientow, dzieki
ktorym sprzedawcy sg w stanie przygotowac
precyzyjng oferte i oszczedzajq czas. Obecnie firma
skupia sie na rynku nieruchomosci, gdzie pomogta
poprawic¢ wyniki sprzedazowe nawet dwukrotnie.

Przebieg akceleraciji:
Firma prowadzi zaawansowane prace nad wdro-
zeniem swojej ustugi w Budimexie.

www.getanna.pl




= locky

LOCKY oferuje produkt umozliwiajgcy zdalng kontrole
zamkniecia zamka w drzwiach. To niewielkie
urzqdzenie naktadane na klucz sprawia, ze
informacja o stanie zamka (np. probie jego otwarcia
czy pozostawieniu w nim klucza) dostepna jest na
ekranie naszego telefonu. Przy jego pomocy mozemy
rowniez znalez€ zgubiony klucz.

Przebieg akceleraciji:

Spotka przyszta do programu z rozwigzaniem typowo
konsumenckim, z zamiarem jego dostosowania

do potrzeb rynku B2B. Pomocqg w tym obszarze
zdecydowat sie by¢ Oknoplast. Oba podmioty
pracujg nad wdrozeniem rozwigzania dla linii drzwi
Aluhaus.

www.getlocky.io
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loT system

IOT SYSTEM oferuje produkt o nazwie Airport
Analytics, dedykowany dla zarzqgdcow miejsc
publicznych, takich jak porty lotnicze, dworce,
budynki administracji publicznej. System analizuje
anonimowe dane pochodzqgce z kamer video,
dostarczajgc na ich podstawie informacji na
temat ilosci 0séb, ich zachowan i sposobu

poruszania sig, np. na terenie lotniska.

Przebieg akceleraciji:
Firma pracowata z lotniskiem Krakéw Airport, na
ktorym przeprowadzita testy swojego rozwigzania.

www.iotsystem.pl

CS quickersim

QUICKERSIM oferuje oprogramowanie do
komputerowych obliczen przeptywu ptyndw i ciepta
(CFD), dedykowane dla firm inzynierskich i uczelni.
Produkt pozwala wielokrotnie przyspieszyC proces
projektowania i obnizy¢ jego koszty. Narzedzie jest
zintegrowane z MATLABem.

Przebieg akceleraciji:

Spoétka wspodtpracuje z EC Grupg, ktéra rozwaza
podpisanie umowy dystrybucyjnej

ze startupem.

www.quickersim.com

OFTICAL
ELECTRONICS

OPTICAL ELECTRONICS produkuje inteligentne

lampy, ktére pozwalajg na znaczgcq redukuje
kosztow zuzycia energii elektrycznej. Oprawy, dzigki
innowacyjnym sensorom, maksymalnie wykorzystujq
Swiatto naturalne, ptynnie uzupetniajgc je do

wybranej, najbardziej korzystnej iloSci luksow.

Przebieg akceleraciji:

Rozwigzanie oferowane przez spotke zainteresowato
kilku partneréw programu. Wspolnie z ES-SYSTEM
startup pracowat nad wersjqg OEM swojego produktu.
Obie firmy zrealizowaty wspdlny kontrakt dla Ztotych
Taraséw. Firma przygotowata rowniez proof of
concept dla Budimexu, w ktérym trwajg rozmowy

o komercyjnej wspotpracy.

www.opticalelectronics.pl



SCHEDULES

SMART SCHEDULES informuje pasazeréw

o rzeczywistym czasie odjazdu autobusow

i tramwajéw, bazujgc na aktualnym potozeniu
pojazdéw (sygnat GPS) oraz natezeniu ruchu. Dane
na temat najszybszych potgczen migedzy wybranymi
miejscami dostepne sq w Google Maps, dzieki czemu
nie wymagajq instalacji dodatkowej aplikacji.

Ustuga dedykowana jest dia miast i operatorow

transportu publicznego.

Przebieg akceleraciji:

Firma rozpoczeta wdrozenia dla Krakowa
i Nowego Targu.

www.smartschedules.eu
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’ﬂ, shapespark

TMA LABS koncentruje sig na automatyzaciji procesu
produkcji okien. Firma wykonuje projekty i finalne
maszyny do obrobki profili okiennych oraz integruje

je z istniejgcymi liniami produkcyjnymi.

SHAPESPARK oferuje aplikacje do tworzenia
realistycznych i interaktywnych wizualizaciji 3D.
Shapespark przeznaczony jest dla wszystkich,
ktorzy prezentujq klientom wizualizacje swoich
produktow, np. budynkow, wnetrz, mebli czy
oSwietlenia. Klienci mogq oglgdac projekty
bezposrednio w przeglgdarce (bez koniecznosci
instalacji dodatkowego oprogramowania), a takze
w wirtualnej rzeczywistosci.

Przebieg akceleraciji:

Firma przygotowata projekt zupetnie nowej maszyny
dla branzy okiennej. Trwajg negocjacje z firmag
Oknoplast.

Przebieg akceleracji: www.tma-labs.com

Po kilku probach i testach zaden z partneréw
nie zdecydowat si¢ na wspotprace ze spotkq.
Skorygowana zostata strategia sprzedazy

i komunikacii.

www.shapespark.com

ZEME
TECHNOLOGIES

ZEME TECHNOLOGIES rozwija platforme
dedykowangq dla wytworcow i odbiorcow odpadow
przemystowych, takich jak metale, tworzywa
sztuczne czy elektrosmieci. ZEME ma ambicje

stac sie ,odpadowym allegro”, umozliwiajgcym
przedsiebiorcom poréwnywanie cen, przejrzysty
przeglqd recyklerow i sprzedaz surowcodw po
najbardziej korzystnych cenach.

Przebieg akceleraciji:

Firma negatywnie zweryfikowata swoje pierwotne
hipotezy biznesowe. Po korektach modelu
biznesowego, obstuguje juz kilku znaczgcych
klientow w skali kraju.

www.zemetech.com
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KPT ScaleUp to bardzo efektywny program. Dzieki temu partnerstwu udato nam sig na-
wigza¢ wspodtprace z kilkoma mtodymi firmami. Wprawdzie niewiele z nich na poczgtku
rozumie specyfike naszej branzy, ale od tego mamy Zespot ds. Innowaciji, ktéry pomaga
startupom wdrozy¢ sie w standardy Budimexu.

Ciekawqg droge przeszliSmy wspdlnie z firmq Optical Electronics — od zaprojektowania i te-
stéw niewielkiego produktu, dopasowanego konkretnie dla naszego biura — do rozmow
o duzych, wspdlnych projektach. To byta bardzo dobra wspotpraca, otwarte i elastyczne
podejscie do realizacji i niesamowite tempo prac od momentu, w ktorym zamknelismy
ustalenia. Moge tylko dodag, ze pracownicy nie bedq chcieli ,oddac” oswietlenia, ktére
zainstalowaliSmy na czas testow.

Tym, co w programie zaskoczyto mnie najbardziej, byty kontrasty. Z jednej strony
spotkalismy tu firmy z unikalng koncepcjq techniczng, jednak catkowicie nieokrzesane
biznesowo oraz bez strategii komercjalizacji rozwigzania. Z drugiej strony firmy z mato
innowacyjnym produktem, ktére jednak miaty przemyslang wizje rozwoju i totalng deter-
minacje, by odnieS¢ komercyjny sukces.

To troche przypomina sytuacje, gdy do studia wchodzg poczgtkujgcy muzycy. Jedni
majg przecietny materiat, ale dopracowanqg aranzacje, a nawet pomyst na produkcje
i promocje. Drudzy, posiadajq tylko surowy materiat, ale za to unikalny. On wymaga duzo
wiecej pracy — doszlifowania, nadania catosciowej koncepcji, aranzacji oraz uruchomie-
nia machiny produkcyjnej. Mysle, ze ciekawym eksperymentem mogtoby by¢ tqczenie
takich muzykéw ze sobg na weczesnym etapie. Oczywiscie w ramach jednego gatunku.

Ciesze sig, ze zaangazowalismy sie w KPT ScaleUp. W poréwnaniu z szukaniem innowacji
na wtasng reke, ktére jest dos¢ kosztowne i trudne, akcelerator stwarza bezpieczne wa-
runki oraz czas, by sie poznac i podjq¢ decyzje co dalej.

Nasze najciekawsze doswiadczenie w programie to praca z Optical Electronics. Firma,
ktora miata na siebie od poczgtku wyrazisty pomyst, korzystata gtéwnie z naszego gte-
bokiego rozpoznania rynku. W ich przypadku koncertowalismy sie na benchmarkingu
produktéw. Nasza wspodlna realizacja w Ztotych Tarasach byta dla startupu udang probg
ogniowq. Dla nas byta natomiast okazjg do refleksji co powinnismy poprawi€ u siebie
i jak pomagac mtodym spoétkom, zeby szybciej mogty sie sta¢ naszymi partnerami.

Bycie czescig ekosystemu z aktywnym programem akceleracyjnym jest dia funduszu
inwestycyjnego bardzo korzystne.

Z jednej strony mozemy pod kgtem przysztych inwestycji przyglgdac sig jak pracujq
spotki, ktore trafity do programu. Z drugiej mozemy do niego kierowac te projekty, ktore
wydajq sie nam interesujgce, ale potrzebujq jeszcze potwierdzenia ze strony rynku oraz
zweryfikowania potencjatu skalowalnosci.

W ciggu tych kilkunastu miesiecy przyglgdaliSmy si¢ wielu startupom i ostatecznie za-
inwestowalismy 1,5 min zt w spotke Optical Electronics, ktora sfinansuje z tych Srodkow
prace badawczo-rozwojowe. Aktualnie tworcy inteligentnego oswietlenia pracujg nad
mozliwosciq zbierania i przetwarzania danych z sensordw, co pozwoli na dalszg opty-
malizacje zuzycia medidw i jeszcze lepsze wykorzystanie powierzchni roboczych.

Udziat w programie byt dla nas interesujgcym doswiadczeniem. Chociaz startupy
prezentowaty zréznicowany poziom — od pomystu, po niemal gotowe rozwigzania — to
wszystkie spotkania byty dla mnie ciekawe. By moze nawet najciekawsze byty te rozwig-
zania, ktére na pierwszy rzut oka wydawaty sie niezwigzane z obszarami zainteresowania
Siemensa. Nadal prowadzimy rozmowy z firmg Amage Systems o polach potencjalnej
wspotpracy.

Cenie sobie mozliwos¢ czerpania inspiracji od organizatoréw i uczestnikow, zardwno jesli
chodzi o pomysty i rozwiqzania, jak i podejscie oraz jezyk. DoSwiadczytam tu innego wy-
miaru myslenia o biznesie




ZgodziliSmy sie zosta¢ partnerem KPT ScaleUp, bo komponent edukacyjny jest dos¢
mocno wpisany w strategie rozwoju ASTORA. Ale — nauczeni doSwiadczeniem — nie mie-
lismy szczegodlnych oczekiwan.

Tymczasem zostalismy zaskoczeni na kilku poziomach: od dynamiki i zaangazowa-
nia zespotu pracujgcego nad tym projektem, przez ich dojrzate podejscie do rozwoju
uczestnikdw w perspektywie dtugofalowej obecnosci na rynku, az po efekty szerokie-
go rozwoju merytorycznego founderdw startupdw. Dwukrotnie siedzieliSmy ze Stefanem
Zyczkowskim, prezesem ASTORA, na Demo Day, nie dowierzajqc, ze patrzymy nad te same
firmy, ktére rekrutowalismy kilka miesiecy wczesniej.

Cenimy sobie tez relacje nawigzane z innymi partnerami programu oraz mozliwose budo-
wania wizerunku firmy odpowiedzialnej nie tylko za wtasny, ale takze regionalny dobrostan.

Nikt juz nie kwestionuje, ze czwarta rewolucja przemystowa dzieje sie ,tu i teraz”.
Technologie zwigzane z mozliwoscig wykorzystania ogromnej ilosci danych sprawiajq,
ze uzyskujemy zupetnie nowe mozliwosci zarzgdzania procesami oraz przewidywania ich
przebiegu. Wiele firm buduje dzieki temu nowe modele biznesowe, np. oparte o filozofig
outcome economy, w ktorych produktem jest ,efekt”. Moze nim by¢ gwarancja nieza-
wodnosci lub gwarancja osiggniecia okreslonej wydajnosci...

LAle jak te pieknie brzmigce idee wprowadzi¢ do mojej firmy?!” — styszymy czesto. Jedng
z odpowiedszi jest otwartosé (1) na innowacje, ktére proponujq zewnetrzne firmy, rowniez
te mniejsze lub dopiero sie rozwijajgce. | wiasnie KPT ScaleUp stworzyt takg mozliwos¢:
innowacyjne startupy ,na dorobku” mogty zaprezentowac i testowac swoje rozwigzania
w dojrzatych firmach przemystowych. Te ostatnie zyskaty natomiast okazje do przeta-
mania bariery nieufnosci wobec wprowadzania rozwigzan powstatych poza wtasnymi
dziatami R&D.

Obserwowanie i towarzyszenie budowie tych zwigzkdw byto fantastycznym doswiadczeniem!

Zajmuje sie treningiem sprzedazy od wielu lat, o jednak zaskoczyto mnie przygotowa-
nie tego programu. Zespot KPT ScaleUp bardzo starannie go zorganizowat, dobierajgc
mocnych ekspertéw. Przyjemnosciq byta dla mnie praca w takim gronie. Cieszytem sig,
widzgc ludzi skoncentrowanych nie tyle na samym projekcie i jego powodzeniu, co na
dtugoterminowym sukcesie uczestnikow.

WSrod startupdw biorgeych udziat w programie wyrdzniom 3 typy: mtodych gniewnych
— ambitnych, nie §pigcych po nocach, gotowych na duze poswigcenia, ale tez niecier-
pliwych; zaprawionych w boju — doswiadczonych na innych biznesowych poligonach,
starszych wiekiem i skoncentrowanych na celu oraz naukowcow, ktérzy stanowiq kate-
gorie samaq w sobie, gdyz ich imponujgca wiedza ekspercka przystania perspektywe biz-
nesowaq. Praca z kazdym z typdw wyglqda troche inaczej, ale mysle, ze ich koegzystencja
w ramach jednego programu bardzo go wzbogacita.

Najlepsza nawet prezentacja nie uratuje stabego projektu. Ale staba prezentacja moze
pogrzebac catkiem dobry projekt. Tak zazwyczaj zaczynam szkolenia ze Startupami.
Gtownie dlatego, zeby powiedziet, ze to czym sie bedziemy zajmowac nie jest.. najwaz-
niejsze. Ale jest doS¢ wazne.

W obu edycjach KPT ScaleUp miatem jednak okazje pracowac z dobrymi projektami.
Wystarczyto je tylko ubra¢ w dobre prezentacje. | nauczy¢ ludzi, ktorzy bardzo czesto
sq tegimi umystami ze Swietnymi projektami, moéwi¢ o nich w normalny sposob. | to sie
udato.

Dla mnie miarg sukcesu jest postgp. Porownanie tego, co pokazujg na Demo Day, z tym,
co zastalismy na poczgtku. Tu byty réznice indywidualne. Ale mozna tez powiedzie€, ze
urosli wszyscy. Wszyscy, ktérzy regularnie pracowali. Bo nie ma czego$ takiego jak talent
do prezentaciji i komunikaciji. Jest ciezka praca i trening.

Spotkanie z KPT to byta takze dla mnie okazja do nauczenia sie wspaniatych rzeczy i po-
znania naprawde inspirujgcych ludzi. Nie boje sie powiedzie¢, ze wychodze z tego pro-
gramu bogatszy. O wiedze o.. dronach, budowach, znacznikach, rozpoznawaniu obrazu
i tawkach solarnych. Udato sie tez wypracowac nowq technike pracy nad prezentacjq,
ktora nazywam Technikg 13 pytan. No c6z, kazdy moze wynieS¢ z takiego programu ile
udzwignie. Bo dajq duzo. Ja wychodze obtadowany!




Wspbétpraca ze startupami w ramach akceleratora KPT ScaleUp byia okazjg do
obustronnej wymiany wiedzy i doSwiadczen dla zaangazowanych oséb. Zardwno
w zakresie dotyczgcym realizowanych projektow, jak i w szerszym, zwigzanym z profilami
dziatalnosci firm.

Wymiernym efektem naszej wspotpracy z jednym ze startupdw jest symulator pracy
koordynatoréw ruchu lotniczego naziemnego (tzw. marszatkéw) w wirtualnej rzeczywi-
stosci. Jego uzytkownik bedzie mogt samodzielnie ustawi€ jeden z kilku modeli statkow
powietrznych na stanowisku postojowym w Krakéw Airport. To innowacyjne rozwigzanie
juz wkrétce znajdzie sie w ofercie naszego Centrum Edukacji Lotniczej.

Pracowatem z dwoma finalistami programu. Jeden z projektow byt szczegolnie bliski
mojej dziedzinie — bezpieczenstwu — i dotyczyt systemu detekcji i rejestracji aktywnosci
ptakdw wokét lotniska. Rozwigzanie wymaga jeszcze sporo naktaddw na infrastrukture,
ale wierze, ze doSwiadczenie zdobyte przez Bioseco zaowocuje w przysztosci doskona-
tym produktem dla branzy lotnicze;j.

PARTNERZY
PROGRAMU



' KRAKOW
% AIRPORT
9 im. Jana Pawla Il

Najwiekszy regionalny port lotniczy w Polsce. W 2017 r.
19 linii lotniczych oferowato 100 potgczeh #PROSTO-
ZKRAKOWA na 4 kontynenty. Ze wzgledu na szeroki zakres
wyzwan logistycznych, wspotpracazlotniskiem to szansa
dla startupéw na wdrozenie innowacyjnych rozwigzan
i przygotowanie produktu do wymagajgcych warunkow
rynkowych.

www.krakowairport.pl

{7y ASTOR

Jeden z wiodgcych dostawcow robotyki i automatyki
przemystowej w Polsce z trzydziestoletniq tradycjq.
Firma specjalizuje sie w kompleksowej automatyzaciji
zaktadoéw produkeyjnych oraz jest liderem w obszarze

edukaciji Inzynieréw 4.0

www.astor.com.pl
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EL crurA

Innowacyjna  firma inzynierska, sprzedajgca  swoje
produkty na 5 kontynentach. Zatrudnia ok. 800 osob,
w wigkszosci inzynieréw i specjalistow R&D. Posiada sze-
rokie doswiadczenie w budowaniu sieci dystrybucji dla
przemystu i stale adaptuje innowacje. Specjalizuje sie
m.in. w projektowaniu konstrukcji pojazdoéw i maszyn
przemystowych, elektronice, systemach pomiarowych
i produkcji narzedzi dla przemystu lotniczego oraz

automotive.

www.ec-grupa.pl

budime

Lider polskiego rynku budowlanego z blisko piecdziesig-
cioletnig tradycjq. Notowany na GPW Budimex zatrudnia
dzi§ ponad 6 tys. specjalistow i wspotpracuje z 12 tys. kon-
trahentow, realizujgc ponad 100 kontraktdw rocznie.

www.budimex.pl

& Fideltronik

Rodzinna firma z trzydziestoletniq tradycjg w ustugach
inzynierskich. Zajmuje sie przede wszystkim projekto-
waniem i produkcjq elektroniki oraz rozbudowuje swoje
portfolio w obszarze rozwigzan dla smart factory.

www.fideltronik.com

|23] OKNOPLAST

spajrz w przysztodc

Lider wsréd polskich producentow okien posiadajgcy
3 tysigce salondw w 13 krajach. Firma, ktorej misjg
jesttgczenie ergonomiii designu, wytwarza rocznie okoto
1,5 miliona okien.

www.oknoplast.com.pl

ES-SYSTEM

Najwieksza polska firma w branzy oSwietleniowej, ktorej
produkty sprzedawane sg w 100 krajach Swiata. Swojg
pozycje rynkowq ES-SYSTEM buduje od ponad 27 lat
i oSwietlit w tym czasie niezliczonq ilos¢ galerii, biur, hoteli
oraz obiektow przemystowych i sportowych.

www.essystem.pl

4 PROTECH

Producent kottow grzewczych i ogdlnopolski dostawca
ustug w zakresie obrobki blach. Firma o ponad dwudziesto-
letnim doswiadczeniu w branzy, posiadajgca nowoczesny
park maszynowy w Zatorze.

www.protech-wkg.pl
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SIEMENS

Firma oferujgca nowoczesne rozwigzania w obszarze Miedzynarodowy koncern technologiczny obecny na liScie
ruchomej radiokomunikaciji Igdowej, gtdwnie dla rynku Fortune Global 500. Swiatowy lider rozwigzan dla energe-
kolejowego. Radionike tworzy zespot ekspertow z ponad tyki, elektrotechniki, przemystu, infrastruktury i transportu.
dwudziestoletnim doswiadczeniem na rynku.

www.siemens.com
www.radionika.com

®|SUPERSNOWW SYNTAJ

swiss technology [

Producent armatek $nieznych, wysiegnikow i systemow Producent nowoczesnych posadzek poliuretanowych i epo-
nasniezania z prawie trzydziestoletniq tradycjq. Sprzet ksydowych o szerokim zastosowaniu w branzy budowlane;j.
tej marki pracuje w wielu osrodkach narciarskich w Eu-

ropie i Azji. www.syntaj.com

www.supershow.pl

W, woobwarD

Firma zajmujgcq sie projektowaniem, produkcjq i ser-
wisem rozwiqzah w zakresie systemow sterujgcych dla
rynkow lotniczego i energetycznego.

www.woodward.com
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ScaleUp

Krakowski Park Technologiczny
ul. Podole 60, 30-394 Krakow

tel. 1264019 40
www.kpt.krakow.pl
scaleup@kpt.krakow.pl

Fundusze
E Europejskie PARP @ Startin Polcmd0

Inteligentny Rozwoj

Projekt wspétfinansowany z Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego w ramach Programu Operacyjnego
Inteligentny Rozwdj 2014-2020.




